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Утвержден Приказом

 Председателя Правления
АО «QAZAQ AIR»

 № 65-П от «12» июля 2021 г.

Порядок проведения конкурентных переговоров способом тендера путем проведения конкурентных переговоров в рамках реализации закупочной категорийной стратегии по категории «Специальная одежда»  
(далее – Порядок проведения переговоров)     
Настоящий Порядок проведения переговоров регламентирует процедуру и порядок проведения конкурентных переговоров с целью определения поставщиков специальной одежды и средств индивидуальнйо защиты АО «QAZAQ AIR» в рамках реализации закупочной  категорийной стратегии по категории «Специальная одежда», утвержденной решением Правления АО «Самруқ-Қазына» от «13» июля 2020 года, №26/20 (далее – Стратегия), в соответствии с Порядком осуществления закупок акционерным обществом «Фонд национального благосостояния «Самрук-Қазына» и организациями, пятьдесят и более процентов голосующих акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат АО «Самрук-Қазына» на праве собственности или доверительного управления, утвержденными решением Совета директоров акционерного общества «Фонд национального благосостояния «Самрук-Қазына» (далее – Холдинг) от 03 июля 2019 года №161 (далее – Порядок), Стандартом управления закупочной деятельностью акционерного общества «Фонд национального благосостояния «Самрук-Қазына» и организациями, пятьдесят и более процентов голосующих акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат АО «Самрук-Қазына» на праве собственности или доверительного управления, утвержденными решением Правления АО «Самрук-Қазына» от 09 сентября 2019 года №31/19 (далее – Стандарт) 
Основные понятия, используемые в настоящем
Порядке проведения переговоров
Заказчик – Фонд или организация, входящая в Холдинг;

Закупки – приобретение Заказчиками за счет собственных денежных средств товаров, работ или услуг, необходимых для обеспечения их функционирования, а также выполнения функций либо уставной деятельности Заказчика, осуществляемое в порядке, установленном законодательством Республики Казахстан и Порядком;

Организатор закупок – юридическое лицо либо структурное подразделение, определенное Заказчиком(ами) в целях выполнения процедур организации и проведения закупок;

Переговорная группа – временный или постоянно действующий коллегиальный орган, создаваемый Заказчиком/Организатором закупок для выполнения процедуры проведения закупок способом тендера путем проведения конкурентных переговоров;
Аккредитованные общественные отраслевые объединения (АООО) - Ассоциации предприятий легкой промышленности (Ассоциация) и Саморегулирующая организация «Национальное объединение предприятий лёгкой промышленности (СРО)

Система – веб-сайт Заказчика и (или) Оорганизатора закупок и (или) информационная система Фонда, обеспечивающая проведение электронных в соответствии с Порядком и Стандартом;
конкурентные переговоры – закупка товаров способом тендера, проводимый посредством проведения конкурентных переговоров в соответствии с подпунктом 2) пункта 2 статьи 11-1 Порядка и главы 14-1 Стандарта; 
Заявка на участие в закупе/конкурентных переговорах (Заявка) - пакет документов, предоставляемый потенциальным поставщиком-участником переговоров, включающий документы, подтверждающие его соответствие требованиям Порядка проведения переговоров и ценовое предложение;

Закупочная категорийная группа (ЗКГ) – многофункциональное объединение профильных специалистов для разработки подходов к организации закупки, подготовки предложений по выбору поставщика, а также мониторинга реализации пилотных закупочных категорийных стратегий;

Категория закупок (категория) – группа товаров и/или группа работ и/или услуг, которые не являются идентичными, при этом объединяются в одну группу на основании одинаковых характерных признаков или схожих атрибутов, технических и иных характеристик, обеспечивающих выполнение схожих функций. При объединении номенклатурных позиций ТРУ в Категорию закупок учитываются такие факторы, как наличие общего рынка поставщиков, одинаковая технология производства, принадлежность к одной сфере деятельности и пр.;

НПП - Национальная палата предпринимателей Республики Казахстан «Атамекен»;

Фонд - АО «Самрук-Қазына»;
Холдинг - совокупность АО «Самрук-Казына» и юридических лиц, пятьдесят и более процентов голосующих акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат Фонду на праве собственности или доверительного управления;
Центр компетенции Фонда по управлению категориями закупок (ЦК) - структурное подразделение Фонда и (или) дочерняя организация, определяемая Правлением Фонда;
Электронная копия – электронная копия оригинала документа в формате PDF, подписанная уполномоченным лицом и скрепленная печатью потенциального поставщика.

Иные понятия и термины, не указанные в настоящей статье, используются в значениях, определяемых законодательством Республики Казахстан, Порядком и Стандартом.

Общие положения

Предмет закупок: Специальная одежда и средства индивидуальной защиты (далее – Товар) согласно Приложению №1 к настоящему Порядку проведения переговоров;

Организатор закупок (наименование и местонахождение) – АО «QAZAQ AIR», адрес: г. Нур-Султан, ул. Кабанбай батыра 119. тел.: 8 (7273) 563 563 info@flyqazaq.com. 

Сумма, выделенная для закупок, в тенге, без учета НДС: 3 460 937 (три миллиона четыреста шестьдесят тысяч девятьсот тридцать семь) тенге, сумма по лотам указана в Приложении 1 к настоящему Порядку проведения переговоров.

Окончательная дата и время предоставления потенциальными поставщиками заявки для участия в конкурентных переговорах: до 10 часов 00 минут 26 июля 2021 года.

Дата проведения процедуры вскрытия заявок на участие в конкурентных переговорах: 14 часов 00 минут 26 июля 2021 года.
Секретарь переговорной группы Серикбаева Гульназ Алтынханкызы – специалист департамента закупок АО «QAZAQ AIR». г. Нур-Султан, ул. Кабанбай батыра 119, (Аэропорт), электронный адрес: gserikbayeva@flyqazaq.com, тел: +7(701)879-31-49, +7 (727)356-35-63 (вн.252).
Объявление о проведении конкурентных переговоров размещается Информационной системе электронных закупок Фонда.
К участию в конкурентных переговорах допускаются все отечественные товаропроизводители, прошедшие предварительный отбор пула потенциальных поставщиков (1 этап на уровне ЦК), и соответствующих критериям отбора, указанных в Порядке по проведению конкурентных переговоров и ценового предложения согласно следующего раздела.

Данные конкурентные переговоры проводятся в соответствии с Порядком, Стандартом с целью реализации Стратегии и достижения целевых показателей, в том числе стандартизации и унификации технических требований к специальной одежде и средствам индивидуальной защиты, поддержки местных производителей данной номенклатуры (в т.ч. отечественных производителей сырья (ткани и фурнитуры) и централизации закупок на уровне ПК.

Потенциальные поставщики обязаны предоставить единую цену на товар, с указанием стоимости по каждому лоту и по каждому Заказчику, без учета НДС на товары с идентичными техническими спецификациями. При этом, не допускается предоставление различной цены, на товары с идентичными техническими спецификациями. 

Процедура конкурентных переговоров с потенциальными поставщиками-участниками переговоров будет проведена посредством видеоконференцсвязи (онлайн). 

Ссылка для подключения к видеоконференцсвязи будет выслана представителям потенциальных поставщиков на электронные рабочие адреса в день вскрытия заявок. 

В ходе проведения переговоров Организатором закупок осуществляется аудио и/или видео запись.

Сведения, доступные к просмотру членам переговорной группы: 

1) список потенциальных поставщиков-участников переговоров, Приложение №9;

2) резюме Стратегии, содержащее основные выводы и подходы Стратегии Приложение №10;

3)
SWOT-анализ потенциальных поставщиков-участников переговоров и SWOT-анализ Заказчиков Приложение №11;

4)
минимально и максимально приемлемое соглашение с потенциальными поставщиками по цене и уровню скидок в соответствии с которыми ожидается достижение выгод Приложение №12;

5) выбранная стратегия (тактика) переговоров Приложение №13.
1. Содержание Заявки на участие в конкурентных переговорах
1. Секретарь переговорной группы в срок не позднее 5 (пяти) рабочих дней с момента утверждения настоящего Порядка проведения переговоров, направляет на электронную почту потенциальным поставщикам приглашение на участие в переговорах.
                 Формой выражения согласия потенциального поставщика-участника переговоров осуществить поставку товаров в соответствии с требованиями и условиями, установленными настоящим Порядком проведения переговоров, является заявка, срок действия которой должен составлять не менее 120 календарных дней с момента вскрытия заявок переговорной группой.

            Представление потенциальным поставщиком Заявки - является формой выражения согласия потенциального поставщика оказать услуги в соответствии с требованиями и условиями, установленными Порядком проведения переговоров.

            Заявка на участие в конкурентных переговорах должна состоять из двух бумажных конвертов:
1.1. первый конверт, должен содержать пакет документов, включающий документы, подтверждающие его соответствие критериям отечественного производителя специальной одежды и средств индивидуальной защиты согласно пункту 2 настоящей Закупочной документации. Данные документы собираются в один конверт, прошнуровываются, пронумеровываются сквозной нумерацией и скрепляются подписью и печатью потенциального поставщика. Конверт запечатывается, скрепляется подписью и печатью, и на нем должна содержаться информация: о наименовании и реквизитах потенциального поставщика, предмет переговоров, дата и время конкурентных переговоров, с обязательным указанием надписи: «Пакет документов»;

1.2. второй конверт, должен содержать ценовое предложение в соответствии с Приложением №5 Порядка проведения переговоров. Ценовое предложение вкладывается в один конверт, прошнуровывается, пронумеровывается сквозной нумерацией, и скрепляется подписью и печатью потенциального поставщика. Конверт запечатывается и на нем должна содержаться информация: о наименовании и реквизитах потенциального поставщика, предмет переговоров, дата и время конкурентных переговоров, с обязательным указанием надписи: «Ценовое предложение».

Оба конверта, должны быть вложены в общий внешний конверт, который запечатывается, и скрепляется подписью и печатью потенциального поставщика и на котором должна содержаться информация: о наименовании и реквизитах потенциального поставщика, предмет переговоров, дата и время конкурентных переговоров, с обязательным указанием надписи: «Заявка на участие в переговорах (НЕ ВСКРЫВАТЬ ДО УСТАНОВЛЕННОГО СРОКА В ОБЪЯВЛЕНИИ)».

Заявки, поданные потенциальными поставщиками, подлежат регистрации в журнале приема Заявок ответственным Секретарем, путем присвоения входящего номера, даты и времени регистрации. Датой и временем принятия Заявки, отправленной по почте, будет считаться дата отметки входящего документа канцелярией Организатора закупок или дата и время регистрации приема Заявки от курьера. Датой и временем принятия Заявки, отправленной по электронной почте, будет считаться дата отметки входящего документа в электронной почте Секретаря.

Поступившие Заявки недоступны для просмотра Организатору закупок и переговорной группе до наступления даты, и времени вскрытия Заявок потенциальных поставщиков, указанных в объявлении. 

Заявка, поступившая в адрес Организатора закупок после истечения установленного срока приема Заявок, подлежит отклонению Организатором закупок, которая регистрируется с отметкой «Просрочена» и не будет принята членами переговорной группы на рассмотрение.

2. Потенциальный поставщик в Заявке для участия в конкурентных переговорах обязан предусмотреть:
2.1. опись/перечень/оглавление с указанием нумерации документов;
2.2. наличие у потенциального поставщика – участника переговоров допуска к конкурентным переговорам, пройденного по результатам 1-го этапа отбора пула потенциальных поставщиков на уровне ЦК (копия протокола);
2.3. Засвидетельствованную печатью потенциального поставщика копию сертификата СТ-КЗ и сведения по форме в соответствии с разработанной   документацией по предварительному отбору пула потенциальных поставщиков для проведения конкурентных переговоров согласно Приложению №7.


     В случае отсутствия сертификата СТ-КЗ на этапе закупки предоставляется сведения по форме, при этом потенциальный поставщик обязан предоставить сертификат СТ-КЗ по факту поставки товара;
2.4. техническую спецификацию, и/или техническую спецификацию альтернативных/лучших технических характеристик, закупаемых товара в соответствии с Приложением №2 к Порядку проведения переговоров;  
2.5.  обязательство и согласие потенциального поставщика – участника переговоров с условиями и процедурой проведения конкурентных переговоров и заключении договора на условиях, предложенных в ходе проведения конкурентных переговоров по форме в соответствии с Приложением №3 к Порядку проведения переговоров (приложить оригинал письма потенциального поставщика);
2.6. оригинал письма об ознакомлении потенциального поставщика-участника переговоров с условиями внесения потенциального поставщика в Перечень ненадежных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга в соответствии с Приложением №4 к Порядку проведения переговоров (приложить оригинал письма потенциального поставщика);
2.7. оригинал или нотариально засвидетельствованная копия доверенности на право участия и подписания ценовых предложений на конкурентных переговорах (возможно предоставление перед процедурой переговоров);

2.8. доверенность, выданная лицу (лицам), представляющему(им) интересы потенциального поставщика, на право подписания Заявки и документов, содержащихся в Заявке к конкурентным переговорам, за исключением первого руководителя потенциального поставщика, имеющего право выступать от имени потенциального поставщика без доверенности, в соответствии с уставом потенциального поставщика;


2.9. ценовое предложение участника конкурентных переговоров должно быть оформлено согласно Приложению 5 к Порядку проведения переговоров. 
2.10. Оценка заявок будет осуществляться на основании общей/итоговой суммы каждого лота, без учета НДС.
Заявка составляется на языке в соответствии с законодательством Республики Казахстан. При этом, Заявка может содержать документы, составленные на другом языке при условии, что к ним будет прилагаться точный нотариально засвидетельствованный перевод на язык Порядка проведения переговоров, и в этом случае преимущество будет иметь перевод.

Заявка должна соответствовать требованию к языку составления и представления Заявок, изложенному в Порядке проведения переговоров, а также срок действия Заявки должен соответствовать или быть не менее срока, установленного Порядком проведения переговоров.

Потенциальный поставщик несет все расходы, связанные с его участием в конкурентных переговорах. Заказчик/Организатор закупок (переговорная группа) не несет обязательств по возмещению этих расходов независимо от итогов закупок. 

Документы, представляемые в Заявке, должны быть также представлены в скан-версии на электронном носителе (флеш-карта) и пронумерованы в соответствии с описью документов. Потенциальный поставщик несет ответственность за полноту и соответствие информации в документах, загружаемых на электронный носитель
Папки с файлами согласно п.1.1 и п.1.2, должны быть, заархивированы и на них должен быть установлен пароль (пароль направляется потенциальным поставщиком в день назначеный на вскрытие заявок, не позже чем за 1 час до времени вскрытия заявок, на эл. адрес секретаря gserikbayeva@flyqazaq.com), формат вложенных документов PDF. В тексте письма должна содержаться информация: о наименовании и реквизитах потенциального поставщика, предмет переговоров, дата и время конкурентных переговоров, с обязательным указанием темы письма «Заявка на участие в переговорах».

2. Предварительное рассмотрение заявок и допуск потенциальных поставщиков к конкурентным переговорам

3. Переговорная группа рассматривает заявки после окончательного срока предоставления заявок. 

4. Заявка, представленная после истечения окончательного срока предоставления заявок, подлежит отклонению.

5. В случае отсутствия представленных потенциальными поставщиками заявок по истечении окончательного срока представления заявок, формируется протокол об итогах.

6. Переговорная группа проводит процедуры предварительного рассмотрения заявок на предмет соответствия заявок требованиям, установленным Порядком проведения переговоров.

Представители Заказчика предоставляют экспертное заключение, подписанное уполномоченным представителем Заказчика, на электронную почту секретаря переговорной группы. 

7. В случае выявления несоответствия заявок требованиям Порядка проведения переговоров, в течение 5 (пяти) рабочих дней формируется протокол предварительного рассмотрения, с указанием исчерпывающего перечня выявленных несоответствий.

8. Протокол предварительного рассмотрения подписывается руководителем, членами переговорной группы и секретарем переговорной группы, после чего в течение 1 (одного) рабочего дня с даты его подписания направляется потенциальным поставщикам на электронную почту, указанную в заявке.

9. Потенциальные поставщики, в заявках которых были выявлены несоответствия, вправе в течение 5 (пяти) рабочих дней с даты подписания протокола предварительного рассмотрения представить на электронную почту секретаря Переговорной группы дополнения и/или изменения в заявку на участие в переговорах с целью устранения выявленных несоответствий.

10. В случае отсутствия у Переговорной группы замечаний к заявкам, протокол предварительного рассмотрения не формируется.

11. После проведения процедур предварительного рассмотрения формируется протокол допуска, который должен содержать следующие сведения:

1)
о месте и времени проведения процедуры допуска; 

2)
о поступивших заявках потенциальных поставщиков;

3)
о сумме, выделенной для закупки, предусмотренной в плане закупок без учета НДС; 

4)
об отклоненных потенциальных поставщиках с указанием детализированных оснований отклонения (в случае наличия);

5)
о заявках, признанных соответствующими требованиям Порядка проведения переговоров;

6) о дате и времени проведения процедуры переговоров на понижение стоимости товара. 

12. Переговорная группа отклоняет заявку в случае:
1) признания Заявки несоответствующей требованиям, предусмотренным пунктом 2 Порядка проведения переговоров, за исключением случаев, несоответствия технической спецификации, когда потенциальный поставщик предлагает лучшие условия поставки товара, а также лучшие характеристики товара;

2) если потенциальный поставщик является аффилиированным лицом другого потенциального поставщика, подавшего Заявку на участие в данной закупке (лоте);

3) если ценовое предложение потенциального поставщика превышает сумму, выделенную для закупки;

4) если в случаях, предусмотренных пунктом 1 статьи 31 Стандарта.

            5) в случае выявления факта превышения уровня производственных потенциального поставщика в соответствии с итогами предварительного квалификационного отбора пула потенциальных поставщиков;

6) если потенциальный поставщик предоставил разные цены на товар с идентичными техническими характеристиками.

7) потенциальный поставщик и (или) привлекаемый им субподрядчик (соисполнитель), и (или) их руководитель и (или) учредители (акционеры) включены в перечень организации и лиц, связанных с финансированием терроризма и экстремизма, в порядке, установленном законодательством Республики Казахстан;

8) потенциальный поставщик является лицом, местом регистрации которого являются государство или территория, включённые в утверждаемый уполномоченным органом, осуществляющим руководство в сфере обеспечения поступления налогов и платежей в бюджет, перечень государств с льготным налогообложением (офшорных зон).

Отклонение Заявки потенциального поставщика осуществляется с учетом процедуры предварительного рассмотрения Заявок.
13. Протокол допуска формируется секретарем переговорной группы, подписывается руководителем, членами Переговорной группы до начала проведения переговоров.

3. Проведение переговоров
14.Переговорная группа проводит переговоры на понижение стоимости товара по каждому лоту отдельно, в присутствии всех допущенных потенциальных поставщиков-участников конкурентных переговоров.

В ходе переговоров уполномоченные представители участников переговоров, имеют право снижать цены своих предложений без изменения иных его условий которые могут повлиять на качество товара. 

15. Порядок проведения переговоров на понижение стоимости товара:

1) Проведение переговоров на понижение стоимости товара начинается с лота №1 и далее по порядку согласно Приложению №1 к настоящему Порядку переговоров.

2) Стартовая цена – минимальная стоимость, сформированная на основании поданных потенциальными поставщиками ценовых предложений в составе заявок.

3) Переговоры на понижение проходят в следующем порядке: 

	Шаг №1
	стартовая стоимость -2%

	Шаг №2
	стартовая стоимость -4%

	Шаг №3
	стартовая стоимость -6%

	Шаг №4
	стартовая стоимость -8%

	Шаг №5
	стартовая стоимость -10%

	Шаг №N
	стартовая стоимость -2% + (N-1) * 2%


N – номер шага.

4) Секретарь переговорной группы демонстрирует в онлайн-формате таблицу с расчетными данными в разбивке по шагам;

5) Победителем лота признается потенциальный поставщик-участник конкурентных переговоров, предложивший по итогам переговоров на понижение стоимости товара наименьшее ценовое предложение. Потенциальный поставщик-участник конкурентных переговоров, занявший по итогам переговоров на понижение стоимости товара второе место, определяется на основе цены, следующей после наименьшей цены.

16. В случае если потенциальный поставщик в ходе переговоров отозвал поданную заявку по определенному лоту, то заявка признается отклоненной по соответствующему лоту. 

17. Окончательное ценовое предложение потенциального поставщика-участника конкурентных переговоров должно быть заполнено, подписано и заверено печатью потенциального поставщика. Ценовое предложение потенциального поставщика не подлежит пересмотру, не может быть отозвано или изменено в сторону увеличения.

В случае наличия одной не отклоненной заявки по лоту победителем определяется потенциальный поставщик, предоставивший заявку по данному лоту.

18. В случае равенства ценовых предложений приоритет предоставляется наилучшему предложению по дополнительной комплектации товара и (или) услуг по решению комиссии. При этом, поставщики предоставляют развернутые сведения по ценам в разрезе каждого товара и услуги, и за оценку берется в расчет наименьшая цена из расшифровки предложений.
19. Закупки способом тендера путем проведения конкурентных переговоров признаются несостоявшимися в случае:

1)
отсутствия заявок на участие в переговорах;

2)
если победитель тендера уклонился (отказался) от заключения договора о закупках;

3) если все представленные заявки на участие в переговорах не соответствуют требованиям Порядка проведения переговоров.

20. Если закупки способом тендера путем проведения конкурентных переговоров признаны несостоявшимися, Организатор вправе:

1)
повторно провести закупки способом тендера путем проведения конкурентных переговоров;

2)
изменить условия закупок и повторно провести закупки способом тендера путем проведения конкурентных переговоров;

3)
осуществить закупки в соответствии с Порядком и Стандартом без применения норм ЗКС по согласованию с Центром компетенции Фонда.

4. Подведение итогов

21.По итогам проведения переговоров формируется протокол итогов, который должен содержать следующую информацию:

1)
о месте и времени подведения итогов; 

2)
о потенциальных поставщиков, принимавших участие в переговорах;

3)
о потенциальном поставщике, признанным победителем переговоров, в разрезе каждого лота;

4)
о потенциальном поставщике, занявшем второе место, в разрезе каждого лота;

22. Протокол итогов подписывается руководителем, членами Переговорной группы в течение 2 (двух) рабочих дней с даты окончания переговоров, и в течение 1 (одного) рабочего дня с даты подписания направлен потенциальным поставщикам-участникам переговоров.

23. Протокол итогов конкурентных переговоров должен быть размещен на веб-сайте Организатора закупок.

24. В случае обнаружения нарушений в проводимых/проведенных переговорах, повлиявших на итоги переговоров, Заказчик/Организатор закупок до момента заключения договора обязан отменить итоги переговоров. При этом, переговоры должны быть проведены с теми же участниками переговоров или Заказчик/Организатор закупок вносит изменения в документацию для конкурентных переговоров и проводит заново процедуру переговоров.
25. В случае не достижения целей переговоров, определенных документацией для проведения переговоров, Заказчик/Организатор закупок вправе отменить итоги переговоров и провести переговоры повторно с теми же участниками переговоров или внести изменения в документацию для проведения переговоров и провести переговоры заново. 

                                                  5. Заключение договора о закупках

26. Договор о закупках заключается в соответствии с проектом договора о закупках, являющимся Приложением №6 к настоящему Порядку проведения переговоров.

27. Заказчик на основании протокола итогов принимает решение о закупках в соответствии со статьей 11-1 Порядка в течение 15 (пятнадцати) рабочих дней с даты подписания протокола итогов. 

28. Договор о закупках способом тендера путем проведения конкурентных переговоров заключается в течение 7 (семи) рабочих дней с даты принятия решения об осуществлении закупок.
29. Договор о закупках должен быть заключен с потенциальным поставщиком на условиях, предусмотренных его заявкой на участие в переговорах. 

30. В договоре о закупках должна быть указана сумма, предложенная победителем, с начислением к ней НДС, за исключением случаев, когда победитель закупки не является плательщиком НДС или поставляемый товар не облагается НДС в соответствии с законодательством Республики Казахстан.

Сумма заключенного договора не должна превышать сумму окончательного ценового предложения потенциального поставщика.

31. Заказчик направляет проект договора о закупках, сформированный в виде электронного документа, потенциальному поставщику для подтверждения редакции проекта договора. При этом потенциальный поставщик должен подтвердить редакцию проекта договора в течение 1 (одного) рабочего дня с даты получения проекта договора.

В случае не подтверждения редакции проекта договора потенциальным поставщиком в установленный срок, Заказчик вправе подписать договор о закупках и направить подписанный со своей стороны договор потенциальному поставщику на подписание.

32. Победитель закупок обязан подписать договор в Системе в срок не более 2 (двух) рабочих дней со дня подписания его Заказчиком.

33. В случае, если потенциальный поставщик, признанный победителем по итогам переговоров в рамках реализации закупочной категорийной стратегии, в сроки, установленные протоколом переговоров, не представил Заказчику, подписанный договор о закупках, то такой потенциальный поставщик признается уклонившимся от заключения договора о закупках.

6.Разъяснение положений Порядка проведения переговоров

34.Потенциальный поставщик, получивший Порядок проведения переговоров, вправе обратиться с запросом о разъяснении положений Порядка проведения переговоров в срок не позднее 3 (трех) рабочих дней до истечения окончательного срока приема Заявок.

Организатор закупок обязан не позднее 1 (одного) рабочего дня с момента поступления запроса ответить на него и направить ответ посредством электронной почты.
Уведомление об ответе на запрос потенциального поставщика, рассылается Организатором закупок всем участникам конкурентных переговоров.

35. Потенциальный поставщик (поставщик) подлежит включению в Перечень ненадёжных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга по основаниям, указанным в статье 27 главы 8 Стандарта «Формирование и управление базами потенциальных поставщиков (поставщиков)». 

7.Изменение Порядка проведения переговоров

36.Изменения и дополнения в Порядок проведения переговоров вносятся Организатором закупок в установленном порядке в срок не позднее 2 (двух) рабочих дней до истечения окончательного срока представления заявок. При этом окончательный срок представления заявок продлевается не менее чем на 3 (три) рабочих дня. Об изменениях и дополнениях Порядка проведения переговоров и изменённом сроке представления заявок Организатор закупок уведомляет всех потенциальных поставщиков, получивших Порядок проведения переговоров, в течение 1 (одного) рабочего дня со дня утверждения изменений и дополнений в Порядок проведения переговоров путем рассылки внесенных изменений посредством электронной почты и публикации объявления о внесении изменений в Порядок проведения переговоров.

37. В случае внесения изменений и дополнений в Порядок проведения переговоров Организатором закупок, потенциальные поставщики, представившие заявки, должны произвести процедуру подтверждения внесения изменений в Порядок проведения переговоров и повторно подать Заявку.

38. Условия и порядок проведения процедур конкурентных переговоров, заключения договора о закупках и прочие условия, не оговоренные в настоящим Порядком проведения переговоров, регулируются Порядком и Стандартом.
Приложения к Порядку проведения переговоров.

1. Приложение 1 «Перечень закупаемого товара»;

2. Приложение 2 «Техническая спецификация закупаемого товара»;

3. Приложение 3 «Письмо о согласии с условиями и процедурой проведения конкурентных переговоров и обязательстве заключении договора на предложенных в ходе проведения конкурентных переговоров условиях»; 

4. Приложение 4 «Письмо об ознакомлении с условиями внесения потенциального поставщика-участника конкурентных переговоров в Перечень ненадежных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга»;
5. Приложение 5 «Форма ценового предложения»;


6. Приложение 6 «Проект договора о закупках»;

7. Приложение 7 «Сведения по форме в соответствии с разработанной документацией по предварительному отбору пула потенциальных поставщиков для проведения конкурентных переговоров»;

8. Приложение 8 «Методика оценки соответствия товарных образцов специальной одежды и средств индивидуальной защиты

9. Приложение 9 «Список потенциальных поставщиков – участников переговоров» (представляется для переговорной группы)»;

10. Приложение 10 «Резюме, содержащее основные выводы и подходы ЗКС» (представляется для переговорной группы)»;

11. Приложение 11 «SWOT-анализ на каждого потенциального поставщика – участника переговоров» (представляется для переговорной группы)»;

12. Приложение 12 «Минимально и максимально приемлемое соглашение с потенциальными поставщиками по цене, уровню скидок, качества к ТРУ и прочее, в соответствии с которыми Заказчик ожидает достижение выгод» (представляется для переговорной группы)»;
13. Приложение 13 «Выбранная стратегия (тактика) переговоров» (представляется для переговорной группы).
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